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Proje Yöneticisi

Çağrı Günay

Proje Yöneticisi

Göksu Günay

Sunanlar

Maden Mühendisi, Yönetim Bilişim Sistemleri 

ve Bilgi Yönetim Uzmanı,

PHP ve Front-End Developer

İşletme, Yönetim Bilişim Sistemleri,

Bilgi Yönetimi ve İ.K Yönetimi Mezunu, 

Veri Analisti ve Veri Tabanı Uzmanı



MUHASEBE
Kullanılan programlar birbiri ile 
uyumsuz, kayıtlar düzensiz, cari 

takipleri ve mutabakatları zor.

İNSAN KAYNAKLARI
Personel hataları, kullanım 

davranışları, üretim kayıpları, işe 
alım süreç bilgileri birbirinden 

bağımsız ve kağıt ortamında.

YÜZLERCE DOSYA VE KLASÖR
Karışık ve gereksiz yüzlerce 

klasör,dosya. Karışık kayıtlar ile veri 
ve zaman kaybı.

MÜŞTERİ İLİŞKİLERİ (CRM)
Müşteri  hareketleri  ve satın alma 
davranışları izlenmiyor. Fırsatlar, 
kampanyalar ve riskler gözden 
kaçırılıyor.

ÜRETİM PLANLAMASI
Karışık reçete ve fişler, üretim 
kayıpları ve yanlış stok kayıtları ile 
buna bağlı  maliyet artışı

PAZARLAMA
Yanlış veriler  ile yanlış pazarlama 
stratejileri, geriye dönük takip 
yapamama, doğru kampanya ve 
satış oluşturamama.

Verilerin Dağınık ve Düzensiz Tutulması Tüm Süreçleri Olumsuz Etkilemektedir.

Sektörde Yaşanan Problemler



Tüm Yazılımların birbiriyle eş zamanlı ve entegre çalışması,aynı zamanda birbirlerinin
davranışlarını öğrenmesi gerekiyor

Bilgiyi Kullanın

MUHASEBE CRM /ERP WEB  / E-Ticaret ÜRETİM



Web Sitenize Gelenler

E-ticaret Sitenize Entegrasyon

Verilerin CRM ile Buluşması

Pazarlama için Anlamlı Veriler

Daha Kısa Sürede, Daha Çok Satış

Yazılımlarınız arasında sıkışıp kalan Potansiyel Müşteri’yi kaçırmayın

En İyi Müşteri İlişkileri için Bilgiyi Takip Edin



�
Süreç Yönetimin 
kısaltılması,
Yapay Zeka ile insan 
hatalarının giderilmesi.

İş Gücü Maliyetlerini 
Azaltın

Hem B2B Hem B2C Altyapınızı Tek Bir Yerden Yönetin

Tek Platformdan Çoklu Yönetim



Taktiksel Pazarlama

Yönetimsel Çözümler

Müşteri Davranışları

Üretim Planlaması

Sizin yerinize sürekli Müşteri Analizi yapan bir yazılım düşünün…

CRM ile Pazarlamada Yeni Boyutlar



Taktiksel Pazarlama
Doğru müşteriye, doğru ürün, 
Sosyal CRM ile hızlı pazarlama, 
mobil teknolojiler ile Pazar 
trafiğini anlık yorumlama

Yönetimsel Çözümler
Arkaplanda çalışan 
muhasebesel algoritma, insan 
kaynaklarının hatasız ve  
işlevsel takibi, yönetimsel 
raporlama ve yönetimsel 
kurgulama

Müşteri Davranışları
Verilere göre alış –satış 

aralığı, müşteri risk analizi, 
satışa teşvik, kurgusal 

raporlama

Üretim Planlaması 
Doğru ve hatasız üretim,

eksiksiz stok entegrasyonu,
akıllı fiş ve reçete ile 

maliyet analizi

Tüm verilerin yapay zeka tarafından analiz edilip, yorumlanması

İş Zekası



%20 %35 %60 %80

1.Ay 3.Ay 6.AY 12.Ay

Akıllı İş Yönetim Yazılımı ile %80’ e varan tasarruf sağlayabilirsiniz

Maliyetler Düşüyor



İsterseniz fibercozum.com adresinden ücretsiz deneyebilirsiniz.

Ekran Görüntüleri


